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PROFESSIONELL KOMMUNIZIEREN,
STARK VERHANDELN,
ERFOLGREICH VERKAUFEN

MODULAR AUFGEBAUTER ZERTIFIKATSLEHRGANG

In einer Welt, in der Markte immer umkampfter werden, sind die
richtigen kommunikativen Fahigkeiten entscheidend fur den
Erfolg. Daher haben wir einen neuen Kurs entwickelt, der Ihnen
genau diese Fahigkeiten vermittelt - praxisnah und sofort
umsetzbar!

Was Sie erwarten kénnen:

Lernen Sie, Kommunikation sowohl| im Berufs- als auch im
Privatleben  effektiv und zielgerichtet  einzusetzen. Mit
strategischen Verhandlungs- und Verkaufstechniken erreichen Sie
Ihre Ziele - auch in schwierigen Situationen. DarUber hinaus
vermitteln wir |hnen, wie Sie stressfrei fuhren und Konflikte
souveran lésen, um so nicht nur Ihre beruflichen Ziele zu erreichen,
sondern auch mehr Zufriedenheit und Erfolg im Job zu erleben.

begleitet durch
Hans-Peter Szeip

S
FlGr wen ist der Kurs geeignet? DQ{:CB
FUr Fach- und FUhrungskrafte sowie alle Young Professionals, die
ihre Verhandlungskompetenzen auf das nachste Level bringen aus der Praxis
. 9 P 9 max.10 TN fir die Praxis
mochten.
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Warum ist dieser Kurs jetzt besonders relevant? =19}
In einem zunehmend umkampften Markt sind die richtigen |rD‘D‘
kommunikativen Fahigkeiten entscheidend, um als Unternehmen
und Individuum erfolgreich zu bleiben. in Prasenz, > Tage
digital unterstitzt 09.00-17.00 Uhr

Die Highlights auf einen Blick:

* Blended-Learning Format - Flexibilitat durch Online- und
Prasenzphasen. ]

e Mentoring durch unseren Dozenten Hans-Peter Szeip - Abschluss mit
praxisnah und individuell. Hochschulzertifikat

e Kombination aus wissenschaftlichem Know-How und
praktischer Erfahrung - das beste aus beiden Welten!

=

Jetzt anmelden und durchstarten!

Nutzen Sie die Chance, lhre Kommunikations- und Verhandlungskompetenzen
auf das nachste Level zu bringen. Alle Termine und Anmeldemadglichkeiten
finden Sie online - scannen Sie einfach den QR-Code und sichern Sie sich Ihren
Platz!
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PROFESSIONELL KOMMUNIZIEREN,
STARK VERHANDELN,
ERFOLGREICH VERKAUFEN

MODULAR AUFGEBAUTER ZERTIFIKATSLEHRGANG

THEMENSCHWERPUNKTE & LERNZIELE

Psychologische
Grundlagen der
Gesprachsfiihrung,

Grundverstandnis von Methoden und Strategien
Verkaufen des erfolgreichen
Verhandelns/Verkaufs

professionell verhandeln Lernziele:

Verstehen Sie die Lernziele:
Lernziele: Verkaufspsychologie und Wenden Sie praxiserprobte
Erlernen Sie lernen Sie, Techniken an, um
kommunikative Verkaufsgesprache Widerstande zu
Grundlagen und Uberzeugend und Uberwinden un?l
Verhandlungstechniken, professionell zu fuhren. Ve"kan.SabSCNUSSG
um erfolgreich zu erfolgreich zu gestalten.
kommunizieren und
zielgerichtet zu
verhandeln.
2 Tage Prasenz 1 Tage Prasenz 2 Tage Prasenz

Wer sind wir? Um Fach- und FUhrungskrafte im Rahmen des lebenslangen Lernens in ihrer
weiteren beruflichen Karriere voranzubringen, bietet die Akademie an der Hochschule Pforzheim
verschiedene Zertifikatskurse und Weiterbildungsprogramme an. Diese reichen von einzelnen Kursen
mit Branchen- oder Themenschwerpunkten bis zu maBgeschneiderte Losungen fur einzelne
Unternehmen.

Hans-Peter Szeip ist ein erfahrener Vertriebsexperte mit Uber 30 Jahren Praxiswissen aus
verschiedenen FUhrungspositionen und als selbststandiger Unternehmer. Er spezialisiert sich auf
Verkauf, Verhandlungsfuhrung und Kommunikation, unterstutzt Professionals und FUhrungskrafte
mit praxisorientierten Trainings und Mentoring. Mit seiner langjahrigen Erfahrung hilft er,
Vertriebskompetenzen gezielt zu optimieren und erfolgreich umzusetzen.

MEHR INFORMATIONEN FINDEN SIE ONLINE - WWW.AHP-PFORZHEIM.DE



